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Deutsche Mittelstdndler nutzen den Service der Landesbank 3qden Wﬂrftemberg fn Mexiko -

lnvestoren proﬁtzeren vom groBen
Brnnenmarkt |

Die mexikanische Wirtschaft wiichst
bestindig und die auslindischen In-
vestitionen haben 2007 mit 23,2 Milli-
arden US-Dollar den héchsten Wert
seit fiinf Jahren erreicht. Immer mehr
Unternehmen aus Deutschland zieht
esiiber den Atlantik, ur Chapcen anf
dem mexikanischen Markt wahrzo-
nehmen. Rund 950 deutsche Untex-
nehroen sind in Mexiko titig, 70 davon
sitzen im German Centre in Mexiko-
Stadt.

AHNDREAS GIESSLER
German Cantre Mexica, LBRW

Offnung Ende der B0gr Jahre hat
sich Mexike zu einem der interas-
santesten Mirkte Lateimamerikas ent-
wickelt. Mit einem Bruttoinlandspro-
dukt von 840 Milliarden US-Dollar ist
Mexiko Nummer 14 unter den Volks-
wirtsehaften dieser Erde. Das 108 Milli-
onen Einwohner z3hlende Land, das
fiinfeinhalbmal grofer ist als Deutsch-
-tand, hat eine junge Bevdlkerung mit
zunehmender Kanfkraft.

. Fiir deutsche Investoren liegt der
Vorteﬂ Mexikos in dem grofien Binnen-
markt und seinen 23 Freihandelsab-
kommen mit 44 Staaten. Die wichtigs-
ten sind die Mitgliedschaft in der Nafta
und das Freihandelsabkommen mit der
EU, das den zollfreien Handel] fiir fast
alle Erzeugnisse erlaubt. Dentschland
istmiteirem Handelsvolumenvon 12,4
Milliarden S-Dollar stirkster Handels-
partner Mexikos innerhalb der EU.

Langfristig hangen dis Wachsturns-
perspektiven Mexikos davon ab, pb'es
dam Land gelingt, wichtige Refsrmen
in verschiedenen Bereichen umzusat-
zen, wie zum Beispiel in derInfrastruk-
tur, dem Energiesektor ederim Arbeits-
recht. Ein erster Schritt in diese Rich-
tung ist die Verabschiedung einer Steu-
exreform zum 1. Januar.

Fiir deutsche Unternehmen ertf{f-
nen sich gute Geschiflemaglichkeiten
in der Automnobitzuliefererindustrie so-
wie im Maschinen- und Werkzeugbau,
WDer Autbau einer (Teil-)Produktion im
Dallar-Raura raacht die Unternehmen
bei gleicher Produktivitit unabhangi-
ger von Wechselkursschwankungen”,
sagt Giselher Foeth von der Deutsch-Me-

S eit seiner auBenwirischaftlichen

xikanischen Handelskammer. Bereiche
wie Sicherheils- und Luftfahrtechnik,
Elektra- und Elektronikindustrie, Ver-
packungsindustrie, Telekommunikati-
on, Medizintechnik sowie Nahrungsmit-
tel/Getranke sind auf dem Vormarsch.
Produkte .Made in Germany” geniefien
in Mexiko einen guten Ruf wad stehen
fiir Qualitit und Zuverldssigkeit.

Fur einen dauerhaften Erfolg in
Mexiko sind efne gute Verbereitung und
nachhaltiges Engagement notwendig,
«Wer glaubt, man kénne den mexika-
niscker Markt als Nebenprojekt entwi-
ckeln, wird scheitern”, sagt Foeth.

Rechtliche
Rahmenbedingungen beachten

Das mexikanische Rechtssystem ist
dem deutschen in puncto Zivil- und

dung einer Tochiergeselischaft in der’
Form einer GrabY oder AG istunproble-
matischund ziigig umsetzbar.

Eine Beratung imn Vorfeid durch ef-
nen Spezialisten ist sinnvoll, denn das
mexikanische Rec'htssystem hat seine
Besonderheiten, wie Belspiele 2us dem
Arbeits- oder Steuerrecht zeigen. ;Wir.
empfehlen jedem Unternehmen, seine

.gewerblichen Schutzrechte beim mexi- -

kanischen Patentamt eintragen zu las-
sen”, rétRupert Hiittlervon der mexika-
nischen Kanzlei Von Wobeser y Sierra,
ndenn Markenpiraterie ist auch in Mexi-
ko einThema.”

Das Gerrnan Centre Mexico, ein Un-
ternehmen der Landesbank Baden-
Wiirttemberg (LBBW?}, anterstitzt deut-
sche Mittelstindler belm Markteintridt,
JIn demn 18 000 Quadratmetsr groRen
Gebdude kénnen deutsche Firmen Bii-
ros von klein bis groR anmieten und mit
geringem Aufwand und katkulierharen
Startkesten ihren Stiitzpunkt auf- und
zusbanen, Sie werden von uns praxis-
nzh beraten und kénnen die Services
dervieler Dienstleister im Haus wahr-
nehmen, die von A wie Auslandshan-
delskaramer bis 7 wie Zaitarbeitsfirma
reichen”, erklirt Susanna Hess-Kalcher,
Geschiftsfihrerin des German Centre
Mexico, das Konzept des Hauses, Neben
einer Bankreprisentanz betreibt die
LBBW seit Februar auch eine Finanzie-
rungsgesellschaft im German Centre.

4750

SWirwollten unseren Kunden auch Kre- -
dite in lukaler Wihrung vor Ort anbie-
ten”, sagt Volker Helims, Geschaftsfith-
rer der Fmanmerungsgese[}schaft So—
fon der LBEW. .

Netzwerke
werden ganiutzt

LAuf den vielen Veranstaltungen im
Haus konnen schnell Kontakte zar deut-
schen und mexikanischen Business
Cominunity geknapft werden. Newco-
mer prefitieren von den Erfahrungen
und demn Wissen der alteingesessenen
Firmen und kénnen sich schneller ther
den Markt und seine anternehmeri-
schen Gepfiogenheiten informieren®,
erlgutert Guido Paris, Vorsitzender des
Bpard of Directers des German Centre

Hieki5g, den Mehrwert des German Cen-
Handelsrecht shnlich und die Grin- -

+Mexiko ist ein Markt, den es anzu-
packen lehnt. Die interkulureleKom- .
pohente'sollte man trotz der Nghe zu
dén USA und histerisch zu Edropa aber
nicht unterschatzen.”

Neben dern Gervnan Centre Mexico
betreibt die LBBW Hiuser in Beijing
und Singapur, ein weiteres istin Mes-
kau geplant. Gerrnan Centres anderer
Projekitrager stehen in Shanghst, Ja-
karta und Yokohama. Zusammen mit
der BayernlB plant die LBBW ein Ger
raan Centre in Delhi.Gurgaon und-ein
lokaler Investor £nanziert den: Auvfban
eines Heuges in Dubad.

# Mekir Informationen zu den German
Centres LUnter waw.germancentre.com
und zur LBBW unter www.LBEW.de,




